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Téma: Lean Canvas a Business model Canvas
Predmeét: Inovace a podnikani

Zaslal(a): Flakac

Lean Canvas (LC)

Jedna se o nastroj planovani, ktery umoznuje predstavit svlj podnikatelsky plan rychle a
prehledné na 1 strané. Zobrazuje pouze dilezité informace, které jsou rozdéleny do 9 oblasti.
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PROBLEM RESENI UNIKATNI KONKURENCNI | SEGMENTY
PRIDANA VYHODA ZAKAZNIKU
HODNOTA
KLICOVE CESTY (KANALY)

., METRIKY K ZAKAZNIKUM L,
EXISTUNC] PRVNI VLASTOVKY
ALTERNATIVY
STRUKTURA NAKLADU PROUD PRi)JMU (CENOVY MODEL)

1) Problém

vvvvvv

« Jaké jsou nejdllezitéjsi problémy zakaznik(? Jak je zakaznici resi a jaké jsou dostupné
alternativy k reseni téchto probléma?

2) Reseni

 Problémy z predchoziho bodu jsou postupné vSechny rfeSeny pomoci vlastnosti naseho
produktu. Jak nas produkt resi problémy zakaznikd?

3) Klicové metriky
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« Indikatory méfrici Uspésnost ¢i nelspésnost projektu. Bylo dosazeno, ¢eho mélo? Byl
splnén ¢asovy rdmec? Prinesl projekt pozadované zisky?

4) Unikatni pridana hodnota

 Co unikatniho zakaznik ziska nasim produktem?

5) Konkurencni vyhoda
» Oznacovana také jako neférova vyhoda. Co brani konkurenci nebo jinym lidem, aby

stejny projekt uskutecnili. Tedy vSe, co nelze okopirovat jako naptiklad dobré jméno
nebo specifické znalosti.

6) Cesty k zakaznikium

« Kanaly, prostrednictvim kterych se mizeme dostat k zakaznikdm. Jedna se o reklamu,
socialni sité, konference a podobné.

7) Segmenty zakaznikd
« Kdo jsou potencialni zakaznici (kdo koupi) a kdo budouci uzivatelé produktu (kdo

pouzivd)? Je treba vybrat konkrétni cilové segmenty a zvolit prvni vlastovky - segment u
kterého zaCneme.

8) Struktura nakladu

« Jde napfriklad o pocatecni ndklady, rozdéleni na fixni a variabilni ndklady, dostupné
financni prostiedky a doba na kterou vystaci.
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9) Proud pFijma

e Finan¢ni nacenéni produktl a sluzeb. Lze vychazet napriklad z cen za alternativni reseni.

Business model Canvas (BMC)

Podobny jako Lean Canvas, ale mdze se pouzit i v situacich, kdy je plvodni reseni nerealistické
nebo obtizné dosazitelné. Nebere v Gvahu problém, jeho feSeni a méreni vykonosti.

KLiCovi KLICOVE UNIKATNI KONKURENCNI | SEGMENTY
PARTNERI AKTIVITY PRIDANA VYHODA ZAKAZNIKU
HODNOTA
KLICOVE ZDROJE CESTY (KANALY)
K ZAKAZNIKUM
STRUKTURA NAKLADU PROUD PRi)JMU (CENOVY MODEL)
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Tyto casti jsou nahrazeny body:

1) Klicovi partnefri

« Kdo jsou kli¢ovi partnefi? Kdo jsou nasi klicovi dodavatelé? Jaké klicové zdroje ziskame
z partnerstvi? Jaké klicové aktivity nasi partnefi uskutec¢nuji?

2) Klicové aktivity
* Jaké klicové aktivity jsou nezbytné? Distribu¢ni kanaly? vztahy se zdkazniky? proud

prijmu?
« Kategorie: produkce, reseni problému, sit partnerd

3) Klicové zdroje
« Jaké klicové zdroje jsou nezbytné? Distribucni kanaly? vztahy se zakazniky? proud

prijmu?
 Druhy: fyzické, intelektualni, lidské a financ¢ni zdroje
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